
宍戸　田中代表は不動産業界でのご経験

が豊富だそうですね。まずは、これまで

の歩みからお聞かせいただけますか？

田中　恥ずかしながら学生の頃は将来的

ビジョンも明確な目標もなかったのです

が、ただ人に感謝される人でありたい、

との思いは強く、人と関わる仕事、人と

触れ合う仕事につきたいと考えておりま

した。大手仲介会社に就職できましたが、

キャリアを重ねていくにつれ、狭い領域

での考え方や価値観にとらわれてしまう

不安もあり、また新しいことへのチャレ

ンジや家庭も大事にしたいとの思いから

何度か転職も経験しました。そこで、マ

ンション管理や契約やローン実務、戸建

住宅の販売企画やプロモーションなどさ

まざまな経験を積むことができました。

宍戸　なるほど。不動産に関する業務を

幅広くご経験されてきたのですね。なぜ

独立に至ったのかが気になります。

田中　多くの経験や培ったものは大変大

きなご恩だと思っています。社会に出て

22 年経ち、そのご恩を自分の裁量で少

しずつお客様にお返しできれば、と思っ

たんです。

宍戸　それでは、こちらの事業内容につ

いて詳しく教えてください。

田中　まずは、不動産事業。主に売買や

賃貸の仲介を行っていて、カギを渡し

て終わりではなく、新しい暮らしのコ

ンシェルジュでありたいと思っておりま

す。ライフプランニング事業はその一端

で、ファイナンシャルプランナーの知識

も活用し、住宅ローンや生命保険などラ

イフプランのご提案や、マイホームの維

持管理のための損害保険のご提案、修理

修繕の業者の紹介など、新しい住まいを

きっかけとしたさまざまなお困りごとの

アドバイザーでありたいと思っているん

です。

宍戸　営業のみならず、さまざまな業務

に携わってこられた代表ですし、不動産

だけでなく人生のサポートもしていただ

けるとは、とても心強いです。

田中　ありがとうございます。さらに当

社では、法人企業向けのアドバイザリー

業務も手がけております。分譲住宅の商

品企画や販売プロモートといったプラン

ニング業の他、プレゼンテーションや営

業補助、営業事務といったデスクワーク

のビジネスサポートなど、各種代行業務

も請け負っております。

宍戸　代表の知識とご経験で、不動産業

界を活性化させていただきたいですね！

最後に、今後の目標についてお聞かせく

ださい。 

田中　企業ポリシーでもある“あなたの

未来をともに描く”ことを実践し、さら

に自分自身も成長し続けたいです。お客

様やお取引様だけでなく、社員や社員の

家族、自分の家族、私と関わるすべての

“あなた”を大事にしたいです。

　住まいに関することや不動産事業に関

することでお困りのことがありました

ら、ぜひお気軽にお声がけください。
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代表　田中 英俊
学業修了後は不動産業界に進む。不動産売買の営業やマ
ンション管理業、戸建住宅の企画から販売、プロモー
ション業務などの経験を積んだ。その後、2019 年に
CanVas（同）を設立。現在は、不動産事業の他にライ
フプランニング、アドバイザリー事業を展開している。

Company data

 Personal data

長年の不動産キャリアを武器に顧客の
ニーズに応じたアドバイザリー業を展開

住まいの購入はわからないことが多く、将来
の生活についても不安を感じるもの。しかし、
ライフプランニングの相談もできる田中代表
のサポートがあれば安心です。お人柄も素晴
らしい代表には「なんでも話せる不動産屋さ
ん」として、いつまでも活躍していただきた
いですね！
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